
Deine Aufgaben: 
 

• Akquise von Neukunden 

• Unterstützung bei der Erfassung, Verfolgung und 

Koordinierung von eingehenden Aufträgen nach 

standardisierten Vorgaben sowie deren 

Nachbereitung 

• Vorbereitung von Vertriebsterminen 

• Ansprechpartner unserer Interessenten am 

Telefon und per E-Mail bis zum 

Vertragsabschluss 

• Abstimmung und Kommunikation mit den 

internen Vertriebsleitern 

• Erkennen von Up-/Cross-Selling Potential 

 
 

Klingt das interessant? 
 

Dann sende uns deine Bewerbungsunterlagen 

postalisch oder per E-Mail (elektronisch 

zusammengefasst in einer PDF-Datei) an: 
 

 

actago GmbH 
Weidenstraße 66 
94405 Landau 
karriere@actago.de 

 

 

Wir freuen uns auf deine Bewerbung! 

  Deine Qualifikationen: 
 

• Bachelor- oder Masterstudium mit Schwerpunkt 

Management, Wirtschaft, Informatik, Cyber 

Security oder ähnliches 

• Erste Berufserfahrungen im Vertrieb vom Vorteil 

• Quereinstieg möglich 

• Verhandlungssichere Deutschkenntnisse 

• Ausgeprägtes Kommunikationstalent 

• Organisationstalent und Teamfähigkeit 

• Spaß am Umgang mit Kunden 

• Selbstständige und strukturierte Arbeitsweise 

• Sicherer Umgang mit MS-Office 

• Hohes Maß an Eigeninitiative 

 

  

 

 
 

  

 

 

 

 

 

 

  

 

 
actago – steht für Sicherheit und Innovation. Wir sind führender Dienstleister für Datenschutz, Informationssicherheit 

Hinweisgeberschutz, E-Learning, Phishing-Simulation, Social Engineering und Security Suite. Als ausgewiesener und 

innovativer Spezialist auf diesem Feld, bieten wir mit unseren erfahrenen Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern 

umfangreiche Beratung, umfassende Projektbegleitung und individuellen Service. Wir möchten Nachwuchstalente 

in Ihren Kompetenzen fördern, sodass sie für den Berufseinstieg bestens gewappnet sind. Bewirb dich um einen 

Praktikumsplatz für die Dauer von 3 – 6 Monaten bei uns und werde zum nächstmöglichen Zeitpunkt Mitglied der 

actago-Familie und erlebe einzigartigen Zusammenhalt. actago – mit Sicherheit zum richtigen Job 

 

 

 

  

Praktikant 

Sales Consultant  

(m/w/d) 

  Deine Benefits: 
 

• Möglichkeit der Übernahme nach erfolgreichem 

Abschluss 

• Möglichkeit der Begleitung der Bachelor- oder 

Masterarbeit 

• Leistungsgerechte Vergütung (1.200 € pro Monat) 

• Fitnessstudio 

• Betriebliches Gesundheitsmanagement  

• Persönlicher Mentor 

• Familiäres Arbeitsumfeld mit Home-Office Regelung 

• Vertrauensarbeitszeit 

• Aktive Produktgestaltung durch die Einbringung 

eigener Ideen 

• Sehr gute Fort- und Weiterbildungsmöglichkeiten 

• Ergonomische Arbeitsplätze und neueste technische 

Ausstattung 

• Kostenloses Obst und Getränke 

• Mitarbeitervorteile und Teamevents 
 


